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ความสําคัญของอาชีพที่ปรึกษาดาน
การประกันชีวิตและการเงิน
ปจจุบันคนไทยใหความสําคัญในการวางแผนชีวิตแบบ
องครวมมากขึ้น เชน การวางแผนประกันชีวิตและสุขภาพ 
การวางแผนเพื่อการศึกษาบุตรหลาน การวางแผนการ
เกษียณ การวางแผนลงทุน การวางแผนมรดก จากผล
กระทบความเปลี่ยนแปลงในดานตางๆ ที่เกิดขึ้นอยาง
รวดเร็วจนยากที่จะประเมินอนาคตไดอยางแมนยําและ
การเปล่ียนแปลงของเทคโนโลยีการสื่อสารในยุคที่
ไรพรมแดน ทําใหผู บริโภคสามารถเขาถึงขอมูลตางๆที่
เกี่ยวของกับการวางแผนใหกับชีวิตมากมาย ทั้งจากใน
ประเทศและตางประเทศ ซึ่งผู บริโภคมีความตองการรับ
ทราบขอมูลเชิงลึกของผลิตภัณฑ

จึงเปนที่มาของการบริการที่ปรึกษาดานการประกันชีวิต
และการเงนิจากมอือาชีพซึง่เปนผูทีจ่ะสามารถใหคาํปรึกษาแก
ผูบริโภคเพื�อบรรลุเปาหมายของชีวิตไดอยางถูกตองและ
มีประสิทธิภาพ

“ที่ปรึกษาดานการประกันชีวิตและการเงิน (AIA Financial 
Advisor หรือ AIA FA)” คือ มืออาชีพดานการประกันชีวิต
และการเงิน ผู ใชความรูความสามารถในการใหคําแนะนํา
และวางแผนทางการเงินแบบองครวม ใหกับผูท่ีตองการ
มีความมั่นคงทางดานการเงินและไปสูเปาหมายทางการ
เงินที่ตองการ

อาชพีทีป่รกึษาดานเงนิ ตดิอนัดบั 1 ใน 10 ของอาชพีมาแรง
แหงอนาคต และเปนที่ตองการของตลาดของประเทศไทย
โดยสามารถตอบโจทยการใชชีวิตทั้งเวลา รายได และ
ความกาวหนา

ในอนาคต
เทรนดอาชีพ

ความกาวหนาเวลาอิสระ

ที่มา: www.voicetv.co.th, www.smartsme.co.th, www.posttoday.com
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2AIA background

AIA บริษัทประกันชีวิต อันดับ 1 ในประเทศไทย
เอไอเอ มีสถานภาพทางการเงินที่แข็งแกรงที่สุดในประเทศไทย
ดวยสินทรัพยรวม 850,568 ลานบาท1

เอไอเอ ประเทศไทย

2481พ.ศ.

ดําเนินธุรกิจประกันชีวิตต้ังแตป

หมายเหตุ:  1. ขอมูลจากงบแสดงฐานะการเงิน ณ วันท่ี 30 กันยายน 2561   2. ขอมูลจากรายงานของสมาคมประกันชีวิตไทยเรื�องสถิติธุรกิจประกันชีวิตประจําป 2559
              3. ขอมูลถึงวันที่ 15 กุมภาพันธ 2561
              

ของกรมธรรม ประกันชีวิตใน
ประเทศไทยเปนของ เอไอเอ 2

กวา 1 ใน 3

ของจํานวนเงินเอาประกันภัย
ทั้งหมดในประเทศ 2

ครอบคลมุกวา
35%

MDRT จํานวน 1,255 คน 3

เอไอเอ ครองตําแหนงบริษัทที่มีจํานวนสมาชิก 
สโมสรลานเหรียญโตะกลม (MDRT) มากท่ีสุด
ในประเทศไทย

MDRT (Million Dollar Round Table) 

AIA มุงเปนผูนาํการสรางทีป่รึกษา
ดานการประกนัชวีติและการเงิน

(AIA Financial Advisor) 

ดวยจํานวนกรมธรรมกวา

มากกวา
8,400,000 ฉบับ 

2

AIA

กระจายอยูทั่วประเทศและใหบริการ

ลูกคากวา
5.5 ลานคน 

2

เรามีพลังตัวแทนประกันชีวิต

มากกวา
60,000 คน 

2



เราใหบริการลกูคากวา 5.5 ลานคน
ดวยจํานวนกรมธรรมกวา 8,400,000 ฉบับ

การตอบแทน ใหกับสังคมไทย

นอกเหนือจากการดําเนินธุรกิจแลว การตอบแทนสังคมก็เปน
ส่ิงที่เอไอเอใหความสําคัญมาโดยตลอด เรามุ งสรางความ
แตกตางและพัฒนาคุณภาพชีวิตของคนในชุมชนทั่วประเทศไทย
ใหมีความเปนอยูที่ดีขึ้นผานโครงการเพื่อสังคมตางๆ

เชน โครงการ AIA Sharing A Life, โครงการสรางอาคารเรียน 
AIA, โครงการหองสมุดเอไอเอ, โครงการเอไอเอ สรางรอยยิ้ม 
และ โครงการเอไอเอ กาวใหม ชีวิตใหม  

ซึ่งกิจกรรมเพื�อสังคมตางๆ เหลานี้แสดงใหเห็นถึงความมุงมั่นของ
เอไอเอ ในการสงเสริมใหคนไทยมีสุขภาพแข็งแรง อายุยืนยาว
และคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้น

เอไอเอนําเสนอผลิตภัณฑในการออมเงินระยะยาวและความคุมครองชีวิตแกลูกคาบุคคลผานผลิตภัณฑ
และบริการที่หลากหลาย ทั้งการประกันชีวิต การประกันภัยอุบัติเหตุและสุขภาพ และการวางแผนทางการเงินใน

ระยะยาวรวมทั้งเรายังใหบริการลูกคาองคกรผานผลิตภัณฑสวัสดิการพนักงาน ประกันสินเชื่อและ
ใหบริการเปนผูจัดการกองทุนสํารองเลี้ยงชีพ 

เรามีพลังตัวแทนประกันชีวิตมากกวา 60,000 คน1 กระจายอยูทั่วประเทศ และใหบริการลูกคากวา 5.5 ลานคน1

 ดวยจํานวนกรมธรรมกวา 8,400,000 ฉบับ1 นอกจากนี้ เรายังเปนบริษัทประกันชีวิตชั้นนําที่ริเริ่มใชแอปพลิเคชันตางๆ เชน iPoS+
และ AIA iService เพื่อสนับสนุนการขายและใหบริการลูกคาไดอยางรวดเร็วและครบวงจรอีกทั้งยังมียอดขายผลิตภัณฑ

ยูนิต ลิงค และจํานวนตัวแทนประกันชีวิตที่ ไดรับอนุญาต IC License สูงสุด2

โดยปจจุบัน กวา 1 ใน 3 ของกรมธรรมประกันชีวิต ในประเทศไทย เปนของ เอไอเอ

แบงปนเพื่อคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้นการบริหารความเสี่ยงการกํากับดูแลกิจการท่ีดี

1. ขอมูลจากรายงานของสมาคมประกันชีวิตไทยเรื�องสถิติธุรกิจประกันชีวิตประจําป 2559
2. สถิติจํานวนนักวิเคราะหการลงทุน จากเว็บไซตของสํานักงานคณะกรรมการกํากับหลักทรัพยและตลาดหลักทรัพย ปรับปรุงลาสุด 20 กุมภาพันธ 2561
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สารจากผูบริหาร
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คุณตัน ฮาค เลห

สําหรับผมการเปนตัวแทน AIA FA คือหนึ่งในอาชีพ
ที่ดีที่สุดไมใชแคอิสระภาพทางการเงินที่จะไดรับ หรือ
มีเวลามากข้ึนใหกับครอบครัว แตคุณจะมี โอกาส
สนับสนุนใหคนไทยมีสุขภาพ และชีวิตที่ดีขึ้น และจาก
สถิติของสมาคมประกันชีวิตไทย มีประชากรท่ัวประเทศ
เพียงไมถึงรอยละ 40% ท่ีมีความคุมครองประกันชีวิต
เพราะฉะนั้น โอกาสทางการตลาดยังมีอีกมากและรอให
ทานมาชวยวางแผนประกันชีวิต ประกันสุขภาพ และ
ประกันโรคร ายแรง แกครอบครัวไทย และถาทาน
ประสบความสาํเรจ็ในอาชพีนี ้ไมเพยีงรายไดทีจ่ะไดมากขึน้
แตนัน่หมายความวามคีรอบครัวชาวไทยไดรบัการคุมครอง
เพิ่มขึ้นเชนเดียวกัน
 เราเปนบริษัทประกันชีวิตท่ีมีประวัติอันยาวนานที่สุดใน
ประเทศไทยดวยประสบการณมากกวา 80 ป และยงัเปน
บริษัทประกันที่มีกลุมพลังตัวแทนที่ใหญท่ีสุด เรายังไดมี
การพัฒนาและลงทุนในกลุมตัวแทนอยางตอเนื่องใน
หลายๆดาน และโปรแกรม AIA FA ก็เปนหนึง่โปรแกรมที่
สําคัญที่สุดสําหรับเอไอเอ ประเทศไทย และกลุมพลัง
ตัวแทน การทีท่านไดเขารวมโปรแกรม AIA FA ไมเพยีงแต
ทานจะไดรับการพัฒนาในเรื�องการเปนตัวแทนมืออาชีพ
เทาน้ัน แตเราจะชวยพัฒนาทานใหเปนผูบริหารหนÏวย
ในอนาคตของเอไอเอ ประเทศไทย

ประธานเจาหนาที่บริหาร
เอไอเอ ประเทศไทย

ประธานเจาหนาท่ีบริหาร เอไอเอ ประเทศไทย

คุณกฤษณ จันทโนทก
ประธานเจาหนาที่ฝายบริหาร
ตัวแทนประกันชีวิต
ปจจบุนัธรุกจิประกนัชวีติกําลงัเปลีย่นไป ผูบริโภคตองการ
ขอมูลในเชิงลึกมากขึ้นกอนการตัดสินใจซื้อ อีกท้ังยัง
ตองการความเชื่อมั่นในบริการหลังการขาย “ที่ปรึกษา
ดานประกันชีวิตและการเงิน” คือบุคคลที่สามารถตอบ
โจทยความตองการของลูกคาไดอยางครบถวน 
โปรแกรม AIA Financial Advisor (AIA FA) คอื ความภมิูใจ
ของ เอไอเอ ประเทศไทย ท่ีบริษัทลงทุนอยางมหาศาล
ในการสรางหลักสูตรพัฒนาศักยภาพและเครื่องมือ
สนับสนุนสําหรับผู มุ งหวังท่ีตัดสินใจเขารวมโปรแกรม
เพื�อสงเสริมให AIA FA ทุกทานสามารถใหคําปรึกษาและ
ชวยลูกคาวางแผนทางการเงินไดอยางถูกตองและ
เปนมืออาชีพ
 การตัดสินใจเขารวมโปรแกรม AIA FA น้ัน ถือไดวาเปน
การสรางโอกาสใหกับตัวทานเองที่จะเปนเจาของธุรกิจ
ผานอาชีพที่มอบอิสรภาพทางการเงิน เวลา และความ
กาวหนา ตลอดจนสรางโอกาสใหครอบครัวของทานท่ีจะ
ไดความมัน่คงจากรายได รวมถงึหลอหลอมความภาคภมูใิจ
ในความสําเร็จที่ทานจะไดรับ ที่สําคัญนี่คือโอกาสที่ทาน
จะไดแบงปนชีวิตที่ดี ใหกับผู คนในสังคมผานการมอบ
ความคุมครองที่เหมาะสมและครบถวน

ประธานเจาหนาที่บริหารฝายตัวแทนประกันชีวิต



AIA FA Prime คืออะไร?
AIA FA Prime เปนโปรแกรมที่พัฒนาข้ึน เพื�อรองรับคนทํางาน
ที่มีประสบการณ และมีเปาหมายท่ีจะประสบความสําเร็จในอาชีพ
ที่ปรึกษาดานการประกันชีวิตและการเงินโดยมีคุณวุฒิ เปน
ที่ยอมรับในระดับสากล “MDRT”

• อายุไมเกิน 45 ป
• การศึกษาระดับปริญญาตรีขึ้นไป
• ยังไมมีรหัสตัวแทน หรือ ออกรหัสตัวแทนใหม
• มีใบอนุญาตผูแนะนําการลงทนุ (Investment Consultant License)
• มีประสบการณทํางานไมนอยกวา 2 ป
• ออกรหัสตัวแทนมาแลวไมเกิน 24 เดือน 
  หรือไมเคยออกรหัสกับ บริษัท AIA มากอน

คุณสมบัติ AIA FA Prime
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.............................................................................................................

(6 วัน)(12 วัน)
เดือนที่ 1 เดือนที่ 2 เดือนที่ 7-12

ความรูพ้ืนฐานเพืÄอสราง
ทัศนคติในการทํางาน 
การขายผลิตภัณฑและ

กระบวนการขายที่ถูกตอง

การวางแผนการลงทุนและ
บริหารความมั่งคั่ง

เสนทางสู MDRT การพัฒนาการทํางาน
อยางตอเนืÄอง

ปฐมนิเทศน และการตั้งเปา
หมายติดคุณวุฒิ MDRT
ความรูผลิตภัณฑตางๆ 
ของ AIA
ความรูพื้นฐานทางการเงิน
ตอการใชชีวิตยุคใหม
วงจรและขั้นตอนการขาย
เครื�องมือสนับสนุนการขาย
ของเอไอเอ

•

•

•

•

•

(3 วัน/เดือน)
เดือนที่ 3-6

แนวคิดพื้นฐานในการบริหาร
ความเสี่ยง
แนวคิดพื้นฐานในการวาง
แผนการเงินตามกาลเวลา 
(Time Value of Money) 
การวางแผนประกันภัย
การบริหารเงินลงทุนดวย 
AIALINK

•

•

•

•

การวางแผนประกันสุขภาพ 
การวางแผนเพ่ือคุ มครอง
รายได 
การวางแผนเกษียณอายุและ
การวางแผนเพ่ือการสงผาน
มรดก 
การสรางและขยายฐานการ
ขายไปยังฐานลูกคารายไดสูง 
(HNW)

•

•

•

•

รับฟงประสบการณการขาย
โดยนักวางแผนการเงินที่
ประสบความสําเร็จ
เขารวมสัมมนาการสรางภาพ
ลักษณและทักษะการ
เปนทีป่รึกษาการเงนิมอือาชีพ
เขารวมกิจกรรมเพื�อสงเสริม
ทกัษะใหตวัแทน AIA FA Prime 
มีความตอเนื�องในการทํางาน
อยางเปนระบบและสมํา่เสมอ

•

•

•

AIA FA PRIME

หลกัสูตรอบรม

6Traning ROADMAP

กิจกรรมประจําเดือน (SB และ การวิเคราะห ARC)



เพื�อพัฒนาศักยภาพตัวแทนอยางตอเนื�อง
หลักสูตรรองรับหลังจบโปรแกรม

การเรียนรูขั้นพื้นฐาน

A. B. เสนทางสูตัวแทน (MDRT)เสนทางสูผูบริหารมืออาชีพ (AL)

iLeader

โปรแกรมการอบรม 6 เดือน
AIA FA PRIME

Pre-AUM1

เรยีนรูการเปน
AIA Manager

( 6 เดอืน)

Potential MDRT1

สงเสริมดาวรุง
สูการเปน MDRT

2MDRT

ผลักดันเพื³อ
ยกระดับผลงาน

Leader
เพิม่ภาวะผูนาํของ AIA

อยางม ีคณุภาพ
( 6 เดอืน)

2

Manager3

การขยายการบรหิาร
อยางมืออาชพี

( 12 เดอืน)

COT3

เพิ่มทักษะสําคัญเพื³อ
ความเปนเลิศ

4TOT

คงความเปนเลิศ
อยางยั่งยืน

Director
การพฒันาธุรกจิ

อยางย่ังยนื
( 12 เดอืน)

4

GOAL GOAL

START START

Traning ROADMAP 7



8COMPENsation & benefits

ประโยชนอืÄนๆ จากการเปนตัวแทน AIA

ผลประโยชนจากอาชีพ คาบําเหน็จปตออายุ สวัสดิการตัวแทน

โบนัสรายไตรมาส โบนัสรายป คาตอบแทนสมทบ Annual Convention

แผนรับรองรายได โบนัสผลงาน

Career Achievement
Bonus 5 ลาน

ผลประโยชนอื³นๆ
ของโปรแกรม AIA FA

โบนัสการเลื³อนตําแหนÁง

รายไดและผลประโยชนจากโปรแกรม AIA FA



9Career PATH

START

เสนทางอาชีพของตัวแทน AIA FA

Unit Manager 

Senior District Manager

Senior District Director 

AIA FA Agent 

Assistant Unit Manager

District Manager

District Director

Executive Director



AIA FA PRIME
สมัครตัวแทน AIA Fa Prime วันนี้

รับ iPad 9.7” เพืÄอความสะดวก..งาย
ในการทํางานไดทุกที่ ทุกเวลา

*หมายเหตุ:
- เงื่อนไขการแจก iPad เปนไปตามบริษัทฯ กําหนด
- บริษัทฯ สามารถเปลี่ยนแปลงเงื่อนไข โดยไมตองแจงใหทราบลวงหนา

10เครืÄองมือและอุปกรณ ในการทํางาน



ผลิตภัณฑท่ีครอบคลุม
ความตองการของลูกคา

สินคาเดน ที่ตอบสนองความตองการของลูกคาอยางแทจริง

วันนี้เอไอเอ มีแบบประกันหลากหลายที่ครอบคลุมความตองการของลูกคา ทั้งการคุมครองรายได
ของครอบครัวคุมครองสุขภาพ อุบัติเหตุ และโรครายแรงรวมทั้งการออมทรัพย

11Company Support : ผลิตภัณฑของ AIA

...........................................

ประกันชีวติเพืÄอความคุมครอง

...........................................

ประกันชีวติแบบยูนิต ลงิค

...........................................

ประกันชีวิตเพืÄอลูกคา
สินทรัพยสูง

...........................................

เอไอเอ ไวทลัลต้ีิ โพรเทคชัน่

คุมครองครอบครัวจากเหตุการณ
ไมคาดฝน ใหผลประโยชนตาม
กรมธรรมชวยบรรเทาความเดอืดรอน
ของผูอยูขางหลัง

ประกนัชวีติควบการลงทนุ อกีหนึง่
ชองทางการออมเพื�อเพิม่โอกาส
ในการลงทนุพรอมกับคุมครองชวีติ

การวางแผนเพื�อสงตอทรัพยสิน
ไปยังทายาทตามความปรารถนา
ของลูกคา

เอไอเอ ไวทัลลิตี้เปน โครงการที่
สงเสรมิและสนับสนุนใหลูกคา
มีสุขภาพดี
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ทั้งจายเบี้ย เคลมสินไหม ดูรายละเอียดกรมธรรมและอื³นๆ อีกมากมาย 
ที่จะใหชีวิตของคุณสะดวกรวดเร็วขึ้นกวาที่เคย

บริการรูปแบบใหม

ขอมูลกรมธรรม
ขอมูลความคุมครองทัง้หมดรวม
ไว ใหคุณแลว ทีน่ี่

สถานะเคลม
ประสบการณใหม ใหคุณรอคอย
อยางมจุีดหมาย

ขอมูลชําระเบี้ย
ไมพลาดทกุรายการชาํระ ใหความ
คุมครองชวีติของคณุอยางตอเนื�อง

ขอมูลติดตอ
ใหเราอยูเคยีงขางคณุ ในทกุจังหวะ
ชวีติทีเ่ปล่ียนแปลง

AIA iService
งาย จบ ครบในแอปเดียว (สําหรับลูกคา)

ดาวนโหลดไดแลววันนี้

งาย ครบ จบทีเ่ดยีว
ทัง้งานขาย บรกิาร และการสนบัสนนุ (สําหรับตัวแทน)

12Company Support : เทคโนโลยีสนับสนุน

 ใหม!

ดาวนโหลดไดที่ aia.co.th/imo



13Company Support : กิจกรรม

กิจกรรมของ เอไอเอ

AIA Sharing a liFe

AIA Vitality

AIA Football Clinic

เพื�อตอกย้ำคำม่ันสัญญาท่ีตองการสนับสนุนและสงเสริมใหผูคนมีสุขภาพและคุณภาพชีวิตท่ีดีข้ึน ตลอดท้ังป 2561 เอไอเอ ไดสนับสนุนกิจกรรมเพื�อสงเสริม
ดานสุขภาพใหแกคนไทยทั่วประเทศโดยชูโครงการ “เอไอเอ ไวทัลลิตี้” (AIA Vitality) ซึ่งเปนโครงการสุขภาพแนวใหมที่พัฒนาขึ้นบนพื้นฐานทางวิทยาศาสตร 
ผานการรวมสนับสนุนกิจกรรมตางๆ อยางตอเนื�อง

เอไอเอ ประเทศไทย สานฝนเยาวชนไทย จัดกิจกรรมการฝกทักษะฟุตบอลใหกับเยาวชนไทย ภายใต โครงการ “เอไอเอ ฟุตบอล คลินิก” ตอเนื�อง 7 ป 
โดยเยาวชนไดเรียนรูและลงสนามฝกทักษะฟุตบอลระดับมาตรฐานกับทีมผูฝกสอนระดับมืออาชีพแบบเขมขน ทั้งนี้ ตลอด 7 ปที่ผานมา เอไอเอ ไดฝก
ทักษะดานกีฬาใหกับเยาวชนไทยไปแลวกวา 9,300 คน

เอไอเอ ประเทศไทย ผนึกกำลังพนักงาน ตัวแทน และลูกคา รวมถึงประชาชนทั่วไป รวมพลังทำความดีเพื�อตอบแทนสังคมไทย ผานกิจกรรมที่หลากหลาย 
เพื�อใหคนไทยมีสุขภาพแข็งแรง และคุณภาพชีวิตที่ดี ซึ่งกิจกรรมดังกลาวจัดขึ้นตั้งแตป 2557 โดยตลอด 5 ป ที่ผานมา มีผูมารวมทำความดีใน ‘วันทำดี
รวมกัน’ (AIA Sharing A Life Day) รวมกวา 200,000 คน รวมแบงปนสิ่งดีๆสูสังคมไทยในกวา 60 จุดทั่วประเทศ



14Company Support : รางวัลของ AIA

รางวัล “สุดยอดแบรนดทรงพลังปÚ 2018” (The Most Powerful Brands
of Thailand 2018) ในหมวดประกันชีวิต (Life Insurance)

รางวัล “แบรนดยอดนิยมอนัดบั 1 ของประเทศไทย”
จากนิตยสารมารเก็ตเธียร (MARKETEER No.1 Brand 

Thailand 2018) ติดตอกัน 8 ปซอน 

รางวัล “International Life Insurer of the Year
– Thailand” และรางวัล

“CSR Initiative of the Year – Thailand”
จากนิตยสาร Asian Banking & Finance

 ซึ่งรางวัลดังกลาวจัดขึ้นอยางตอเนื�องทุกๆ 2 ป โดยภาควิชาการตลาด 
คณะพาณิชยศาสตรและการบัญชี จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย ติดตอกันเปนครั้งที่ 4

รางวัลของ เอไอเอ

“รางวัล Thailand’s Smart Awards 2018” 
ในสาขาบริษัทที่มีความรับผิดชอบตอสังคม

และสิ่งแวดลอมดีเดน
จากกรมพัฒนาธุรกิจการคา กระทรวงพาณิชย

รางวลั “Thailand’s Most Admired Brand 2018”
ในหมวดธรุกจิประกนัชวีติท่ีนาเชืÄอถอืทีสุ่ด

จากนิตยสาร BrandAge ติดตอกัน 18 ปซอน



กลุมบริษัท เอไอเอ ครองตําแหนงบริษัทที่มีจํานวนสมาชิกสโมสรลานเหรียญโตะกลม (MDRT) 
มากที่สุด 4 ปติดตอกัน

เปนหนึง่ในมาตรฐานทีส่าํคญัทีส่ดุในการสรางชืÄอเสียง ความสําเรจ็ในธุรกิจประกันชีวิต และบรกิารทางการเงิน

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

MDRT  (Million Dollar Round Table) 

AIA ครองอันดับ 1 บริษัทประกันชีวิต
ที่มีจํานวนตัวแทนที่ติดคุณวุฒิ MDRT 
มากที่สุดในประเทศไทย จํานวน 1,255 คน
(ขอมูลถึง 15 กุมภาพันธ 2561)

10MDRT สาคัญอยางไรกับ AIA

MDRT (Million Dollar Round Table)
หรือสโมสรลานเหรียญโตะกลม เปนสมาคมที่ ไดรับการ
ยอมรับดานมาตรฐานความเปนเลิศของธุรกิจประกัน
ชีวิตและบริการทางการเงินในระดับสากล โดยมีสมาชิก
จากบริษัทประกันชีวิตและสถาบันทางการเงินชั้นนําของ
โลกมากกวา 500 บริษัท ใน 70 ประเทศ

15MDRT

AIA #1 in the world

เปนความจริงที่วาเราครองแชมปอันดับ 1 ของบริษัทที่มีจํานวนสมาชิก MDRT มากที่สุดในโลก ซึ่งแสดงใหเห็นถึง
ความสําเร็จของกลยุทธในการสรางตัวแทนคุณภาพและมีความเปนมืออาชีพ รวมถึงความมุงมั่นที่จะเปนบริษัท
ประกนัชวีติทีย่อดเยีย่มทีสุ่ดในภูมภิาคเอเชยี แปซฟิก เรามีความภมูใิจอยางยิง่ท่ีไดประสบความสาํเรจ็ในระดับสากล

AIA กับ สโมสรลานเหรียญโตะกลม

MDRT คือ ความสําเร็จของตัวแทนมืออาชีพในระดับสากล ที่มีองคความรูแบบมืออาชีพ มีจรรยาบรรณ 
และมอบการใหบริการแกลูกคาในระดับเยี่ยมยอด



16

AIA FA Prime
Program Head

การศึกษาระดับปริญญาโท สาขาบริหารธุรกิจ เอกคู  
(double majors) ในดานระบบสารสนเทศเพื�อการบริหาร
และดานการเงิน มหาวิทยาลัยโทเลโด ประเทศสหรัฐ
อเมริกา และ วท.บ. เภสัชศาสตร มหาวิทยาลัยมหิดล

คณุสรุธรี เปนผูบกุเบิก และบรหิารหลักสูตร AIA FA Prime 
ซึ่งรวมถึงการกระบวนการสรรหาตัวแทน AIA FA Prime 
จากท่ัวประเทศ จากประสบการณการทํางานทางดาน
การเงิน และการประกันชีวิตมามากกวา 24 ป เขาได
รวมกับทีมงานในการพัฒนาหลักสูตร และการฝกอบรม
ใหแกตวัแทน AIA FA Prime ใหม เพื�อใหประสบความสําเรจ็
ในการใหบริการวางแผนทางการเงินสวนบุคคล เขาเปน
คนสําคัญในการสรางแรงจูงใจใหกับตัวแทนเพื่อให
ตระหนักถึงคุณคาของการเป นท่ีปรึกษาดานประกัน
ชีวิตและการเงิน ตลอดจนความกาวหนาในอาชีพอยาง
ยั่งยืน นอกจากน้ีเขายังเปนหนึ่งในโคชหลักที่รับผิดชอบ
ในการสอน และการแลกเปลี่ยนประสบการณในหลักสูตร
การวางแผนทางการเงินดวย

การศึกษาระดับปริญญาโท สาขาบริหารธุรกิจ คณะ
พาณิชยศาสตรและการบัญชี จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย 
และระดับปริญญาตรี สาขาบริหารธุรกิจ คณะบริหาร
ธุรกิจ มหาวิทยาลัยเชียงใหม
 
คุณวัชรา เปนผูบุกเบิกและบริหารหลักสูตร AIA FA Prime 
รวมกับคุณสุรธีร AIA FA Prime Program Head จาก
ประสบการณการทํางานทางดานการเงินที่หลากหลาย 
และการประกันชีวิตมามากกวา 14 ป ทั้งยังเปนวิทยากร
รับเชิญไปบรรยายดานการวางแผนทางการเงินใหกับ
องคกรเอกชนตางๆ และเปนอาจารยพิเศษสอนดาน
การวางแผนการเงินใหกับมหาวิทยาลัยรัฐ รวมถึงยังเปน
คณะกรรมการสอบแผนการเงิน CFP® ของสมาคมนัก
วางแผนการเงินไทย เขาไดร วมกับทีมงานพัฒนาหลัก
สูตร และฝกอบรมใหแกตัวแทน AIA FA Prime ใหม เพื�อ
ใหประสบความสําเร็จในการใหบริการวางแผนทางการ
เงินสวนบุคคล และเปนหนึ่งในโคชหลักที่รับผิดชอบใน
การสอน และการแลกเปล่ียนประสบการณ ในหลักสูตร
การวางแผนทางการเงินของหลักสูตร AIA FA Prime 
ในปจจุบัน ... ...

คณุสรุธรี กติตวิรวงศ
CFP® IP IA

คุณวัชรา พุกโพธิ์
CFP®, IP, ALMI®, ACS®
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ชองทางติดตอเรา

สามารถติดตอ สอบถามขอมูล หรือสมัครเปนตัวแทนไดตามชองทางดานลางนี้
มารวมเปนครอบครัวเดียวกันกับเรา AIA FA Prime

ฝายการสรางตัวแทน อาคาร AIA Tower 1 ชั้น 3  Email: th.fa@aia.com
โทร 0 2783 6917, 0 2783 7982-3, 0 2783 6735, 0 2783 7650

หรือ ติดตอผูประสานงานประจําทัพของทาน

สอบถามรายละเอียด เพ่ิมเติมไดที่

Facebook:AIA

1581
AIA Call Center

AIA.co.th
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บรษิทั เอไอเอ จาํกดั
181 ถนนสุรวงศ เขตบางรัก กรุงเทพฯ 10500
โทร. 0-2634-8888

วันที่จัดทำเอกสาร 1 มกราคม  2562 บริษัทขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเงื�อนไขและรายละเอียดโดยที่ ไมตองแจงลวงหนา


